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Advisor on yrityksen
tasmatilanteiden neuvonantaja ja
sparraaja




Mita advisorilta odotetaan

Kokemusten jakamista muutosten ja kasvun johtamisesta
. Hallituksen ja johtoryhman toiminnan kehittamista

. Yhtion tuotteiden ja tarjoaman sparrausta

. Strategian ja myyntisuunnitelmien sparrausta

. Ovien avaamista asiakkaille

. Verkostoitumisen apua yhteistyokumppanien kanssa
Konkreettisten myyntiliidien tuomista

. Apua myyntityossa ylimman johdon tasolla

. Toimialaosaamista



Odotuksiin vastaaminen =2

Miten odotukset yleensa

Suurimmat odotukset -

10.

tayttyvat?

Kokemusten jakamista kasvun johtamisesta
Hallituksen ja johtoryhman toiminnan kehittamista
Yhtion tuotteiden ja tarjoaman sparrausta
Strategian ja myyntisuunnitelmien sparrausta
Ovien avaamista asiakkaille

Verkostoitumisen apua yhteistyokumppanien kanssa
Konkreettisten myyntiliidien tuomista

Apua myyntityossa ylimman johdon tasolla
Toimialaosaamista

Rahaa



Case Accenture Advisory Board:

Miten myydaan 10-100 miljoonan
euron monivuotisia
ulkoistamisprojekteja ja
yhteistyoohjelmia asiakkaille



Mita kannattaa selvittaa etukateen
ennen advisorin valintaa?

Hyva nimi, monessa mukana, mutta onko oikeasti aikaa?
Taustaosaaminen, onko relevanttia yrityksesi kannalta ?
Tuntee paljon ithmisia, mutta voiko suhteita kayttaa ?

Mita muita yhteyksia on, onko eturistiriitoja?

Miksi advisor olisi yrityksestasi kiinnostunut ?

Mika on advisorin mukavuusalue...haluaako han esim. myyda?
Suurin virhe on, ettei kehdata kysya



Mahdollisia riskeja advisorin kaytossa

Yrityksen bisneksen sisaan paaseminen kestaa liian kauan
Liian suuret odotukset ja petytaan nopeasti

Hallituksen ja advisorin yhteistyo ei suju...kukkotappelu
Advisorin ehdotukset eivat integroidu helposti muuhun

Advisorin ehdotukset jaavat teoreettiseksi viisasteluksi



Kysymyksia:




